1 AiSkus, pabréziantis rezultatg pavadinimas

Pvz. |spudingas startas: A. Gudzius pirmuoju bandymu pateko j finalg
Aukso kaina pasieké rekordus - kaip i$ to uzdirbti
Kaip uZsisakyti **** vieSbutj uz ** kaing
Kg pasirinksi - laime ar baime?
3 priezastys, kodél niekada nebusite sékmingi Tinkliniam Marketinge
Kiek karty mylétis per savaitg yra gerai, kiek - blogai?

Cia svarbiausia turi sudominti ir pritraukti skaitytojg susidométi. Masy tikslas néra parduoti

informacijg Sioje srityje, Cia musy tikslas yra parduoti jam idéja, kad jam norisi skaityti straipsn;.
Batinai ziorékite, kad baty aisku, kokig naudg gaus i§ pavadinimo.

2 susieti save su problema ar situacija

pats lengviausias badas pritraukti Zmones, yra parodyti asmening patirtj arba masy poZziurj, todél
Cia svarbu, pateikti priezastis, kodél iSvis jus apie tai raSot. pvz. susiddriau su Sia problema,
pamaciau kaip tai atsitiko kitam zmogui, forumuose zmonéms pykstasi dél... ka tik pats tai
patyriau ir t.t.

svarbu, pateikti kad Zmogus sakyty - JO a$ ir tg patj patyriau arba galiu su tuo susidurti..

3- apibrézti pagrinde problema ir situacija

pateikti labai aiskiai, tai kodél visa tai jvyko, kodél tokia situacija arba kodél mes &ia atsidarém.
Kad kai pateiksime sprendimus, Zzinotume tiksliai kokiai problemai ar situacijai pateikiame.

4- aptarti galimus sprendimus (be pagrindinio)

kai zinome problemg, aiSku mes norime Sokti j sprendimo budus, bet kodél batent masy
sprendimas turéty bati toks svarbus ir geras? Na todél kad kiti sprendimai néra tokie geri...

Todél Cia svarbiausia neSokti j savo sprendimg kaip geriausia, bet paziuréti logisSkai, kad vis délto
yra visokiy sprendimo budy, galimybiy kurios turi minusy ir tai kas nepadés iSspresti problemos

5- pateikti vertingus patarimus (patarimai,idejos ir kaip atlikti)

Na o Cia jau konstruktyviai Zmonéms padéti, duoti sprendima, kuris yra labai aiSkus ir vertingas.
Cia yra visa informacija, kurig noréjot pateikti nuo pat pradzios, bet vélgi, ji turi bati praktiSka ir
tokia, kur Zmogus aiSkiai susidélioti, taigi koks tikslus sprendimo procesas...

6 - pabrezti sprendimo budo privalumus

gerai, iSsprendéme problema, o kas toliau? Stai kokie privalumai kaip sprendziame ar

i§sprendéme, realiai turime LABAI AISKIAI nupiesti ateitj, kaip atrodys jo gyvenimas i§sprendus
problema.. kokie privalumai, kokie malonumai ir kas jo laukia, kg jis gali daryti tai kas jam svarbu.

7- pateikti sekanéius zingsnius, kg jie gali jau dabar padaryti



apibendrinant, mums dabar reikia duoti jam instrukcija, taigi kg toliau daryti... Stai zingsniai kg jau
dabar galima buty padaryti.

Pateiksiu pavyzdj, kaip visa tai atrodo tekste. Paimsiu Marketingg ir kaip pavyzdj dabar sukursiu
i$ “oro”, atskirsiu tarpais su numeriukais, kad Zinotumeét kokia yra eiga. Noriu, kad pagalvotuméte,
kokig paslaugg Sis tekstas pardavinéja

y
Viena, brangiai kainuojanti klaida, kuri neleidzia padvigubinti klienty skaiciaus.
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Jau 9 metus tenka ieskoti klienty, kuriems sitlau savo paslaugas. Tik paskutiniai 5 buvo lyg
stebuklingi, nes klienty galiu gauti tg pacig dieng kai nusprendziu, kad jy dabar reikia daugiau.
Kiek padaryta klaidy ir investuota j klienty pritraukimo badus, kurie visiSkai neveiké ir buvo didelis
nusivylimas iSleidus pinigus ir jokiy rezultaty. Jausdavausi kaip pats bukiausias Zmogus pasaulyje,
kuris negali surasti net vieno kliento.
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Bet visa tai buvo tik pasékmé nezinojimo vienos pagrindinés klaidos, kuri man kainavo labai daug
pinigy, pastangy o svarbiausia laiko, kuris prabégo sédint prie kompiuterio ir ieSkant sprendimy.
Klaida, kurig daro kiekvienas pradedantis verslininkas norintis uzdirbti iS mégstamos veiklos.
NEMOKEJIMAS pritraukti klienty, yra kaip maras verslo pasaulyje, nes tai yra pagrindinis verslo
gyvybés Saltinis. Sj problema atsirado, nes mes visada priprate matyti tik procesg kai JAU klientas
atéjo pas mus. Pagalvokite, kai dirbote samdomame darbe, jums nereikéjo rapintis klientais, jums
reikéjo tik rapingis jy aptarnavimu, informacijos pateikimu ar tiesiog atlikimu tam tikry darby, kaip
pvz. buhalterija ar uzsakymo atlikimu.

Todeél pradéje naujg verslg darbuotojai, vis dar galvoja kaip darbuotojai o ne kaip verslininkai.
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Aisku, Sig problemg lenga iSspresti, tiesiog pradéti Ziaréti j marketingg o ne j procesa. Uzuot
kalbéje apie save ir kokios geros, nuostabios masy paslaugos, pradéti kalbéti apie tai kas musy
klientui svarbu - jo poreikiai. Jeigu to nenorime bandyti suprasti patys, galima uzsirasyti j kursus ar
pasamdyti marketingo specialista, kuris padés aiSkiai parodyti ko misy potencialiam klientui
norétusi iSgirsti. Tai Zinant ir aiSkiai “iSkomunikavus” Zinute, mes galime naudoti marketingo
priemones pasiekti tikslinj klientg. Svarbiausia nepapulti j tuos pacius spastus, kur mes naudosime
pasenusius budus skleisti tg Zinute, tokius kaip laikras¢iy ar radijo reklamas, lapeliy neSiojimg po
pasto dézutes ar puslapio kdrima, j kurj nezinia kaip atvesim potencialius klientus.
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Mes visada turime galvoti apie savo potencialiy klientg, kur jis lankosi, kg jis veikia, kaip jis galvoja
ir svarbiausia kaip JIS jsivaizduoja sprendimo forma, kurig mes sialome. Tai jsigilinus, mes galime
strategiSkai pateikti tinkamg Zinute, tinkamoje vietoje, tinkamu laiku, pro kurig jis negalés praeiti
nesusidomeéjes. Vienas i$ brangiausiy budy pateikti masy klientui tas Zinutes yra tekstinis
formatas. KODEL? Nes visi, kurie pradeda naudoja batent §j metoda. Tai gali bati Google Adwords
reklama kaip pavyzdys, kurios kaina gali siekti ir 2 litus uz vieng paspaudima j jusy puslapj, taip
galima prarasti daug pinigy ir negauti rezultato, kuris apsimokéty islaidas.

Baneriai, kurie kitaip vadinama reklama paveiksliukais yra daug pigesné uz tekstine ir joje galima
daug daugiau pateikti informacijos (nes ji vaizdine) taciau, tai tik nukreipimo jrankis ir netgi bunant
labai efektyviam baneriy reklamoje, tai nereiskia kad pardavimai pakils.

Tai koks maziausiai kainuojantis budas reklamuotis? Na nesunku atspéti, jus tai matote kiekvieng
dieng jsijungus televizoriy, vaziuojant masinoje matote didZiulius ekransu $Salia kelio. Tai video
marketingas. Ne reklama, o marketingas. Video marketingas tai tinkamos Zinutés skleidimas (ne
reklamavimasis) naudojant video formatg. Galima naudoti tik Youtube talpinti video, kuriuos
teisingai pavadinus galima pritraukti didelj naujy klienty skai€iy savo verslui.
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Kg suteikia video, ko negali suteikti kitos klienty pritraukimo priemonés? Kaip pavyzdys,
jsivaizduokit jus Ziarite mano mokamuosius video, kuriuose parodau kaip teisingai pavadinti



YOUTUBE video, kokius raktinius ZodZius naudoti, kaip parasyti apraSyma ir kaip iSrinkti grazy
stop paveiksliukg, kuris bus visiems matomas $alia video aprasymo. Jis matot mano veida, girdit
mano balsg ir pabaigoje pasitlau, kad visa tai galiu jums padéti padaryti uz tam tikrg mokestj, jeigu
jus nenorite patys to atlikti ir gilintis. KLAUSIMAS - ar jusy pasitikéjimas manimi bus didesnis nei
visiSkai nepazystamu Zmogumi? JUs mano balsg girdite, jus mane matéte ir jau pazjstami su
mano mokymo ir informacijos pateikimo stiliumi. Jus jau zinot ar norétumét tokios pagalbos ir i$
tokio Zmogaus ar ne. Kg video marketingas suteikia mums? Jis leidZia sukurti pasitikéjimg ir
ivykdyti pirmg dalj pardavimo klientui su mumis NET nesikalbéjus.

Ka tai reiSkia jums, jus turite automatines pardavimo masinas internete, kurios veikia dieng-naktj ir
uz jus pardavinéja jus ir jusy paslaugg ar preke. Tokiu atveju vienintelis dalykas kg jums reikia
daryti, yra rapintis klientais, kurie ateina per Sig sistema, o klienty antpludis pasiripintas uz jus.
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Taigi, kg jus jau dabar galétumét padaryti, kad video marketingas jums pradéty generuoti
rezultatg? Pirmas zingsnis bty uzsirezervuoti savo varda ir savo kompanijos bei paslaugos vardg
internete, kad Zmonés jvede rastu jus o ne kazkg apie jus, kur kazkas kitas pateikia informacija.
Galima daryti paveikslélius, galima tiesiog paprastg nuotraukg ar tekstg jdéti j trumpag video ir
pavadinti tg video batent jusy vardu arba kompanijos paslaugos pavadinimu, apradyme ir Zymose
taip pat sudéti tokius pacius raktazodzius, kad visada jusy vardas, pavadinimas dominuoty
paieskos sistemy virSuje. Jeigu turite klausimy, ar norite pagalbos, galite raSyti komentarg Zemiau
ir padésim iSspresti visus kilusius neaiSkumus, o jeigu reikia video marketingo pagalbos ar

praktiskai.



